ЛАБОРАТОРНАЯ РАБОТА
КНИЖНАЯ ТОРГОВЛЯ
Мелкий торговец компьютерной литературой получает товар со склада по оптовым ценам и продает его в своем киоске по розничным, несколько большим. Производить расчет компаньоны договариваются через месяц, причем поставщик настолько любезен, что согласен принять не распроданный товар, если таковой окажется, обратно на склад. Для подобной формы торгового сотрудничества употребляют термин «взять товар на реализацию». Она конечно удобна продавцу, поскольку он, независимо от того, будет продана полученная со склада литература или нет, убытка, по крайней мере прямого, не понесет.
Однако, поставщик, заинтересованный в быстром обороте средств, предлагает дополнительно еще и довольно заметную скидку с оптовой цены, если товар будет взят не на реализацию, а с предоплатой, но уже без возможности возврата. Для торговца, с одной стороны, тут есть выгода - товар обходится дешевле. Однако, с другой стороны, это риск: вдруг данная книга совсем не найдет спроса? В конце концов принимается компромиссное решение. Товар в принципе берется на реализацию, но за некоторую его часть требуется предоплата.

Например, торговец заказывает 50 экземпляров какой-то книги, цена которой на складе - 35 рублей за штуку. По какой цене он будет ее продавать - решать ему, и как пойдет торговля - никто не знает, но за 10 штук он платит сразу со скидкой 20 %, т.е. по 20 рублей, и это хорошо. Но вот в случае неудачи вернуть можно будет не более 40 книг, даже если вообще не будет продано ни одной книги. И это плохо. Например, если торговец продаст 27 книг, то ему надо отдать деньги за 17 штук (без скидки, по 35 рублей за каждую), а оставшиеся 23 экземпляра просто вернуть.

Для того чтобы продавцу было удобно следить за ходом событий, желательно все эти данные занести в ЭТ.
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Расчеты:

1. Приход - количество проданных книг умножить на соответствующую розничную цену

2. Баланс - от прихода отнять расход, и то, что получится, окажется положительным или отрицательным числом

3. Расход состоит из двух слагаемых. Во-первых, это сумма, которая была отдана поставщику за некоторое количество книг сразу в связи с предоплатой. Во-вторых, это деньги, которые придется отдать при окончательном расчете за книги, проданные сверх оплаченной нормы. Первое слагаемое - аналогично приходу с учетом, что от оптовой цены надо брать с учетом скидки лишь 80 %. Второе - с помощью функции ЕСЛИ: если книг продано больше, чем оплачено, то придется отдавать деньги за эту разницу, в противном случае функция должна выдавать 0.

4. Возврат - из полученного количества книг надо вычесть количество оплаченных, либо количество проданных книг, в зависимости от того, какое из них больше, т.е. вычесть надо будет то число, которое окажется максимальным из поданных и оплаченных книг. 

Все формулы составить для 4-й строки, а для остальных - копировать.
